
Andrea Battaglia 
 
Nato a  Mondovì il 5/3/1959, coniugato, cinque figli. 
 
1978 Diploma al Liceo Scientifico di Mondovì   
 
1985 Laurea in Ingegneria Chimica al Politecnico di Torino  
 
1984 Impiegato presso l’ Industria Chimica del Legno di San Michele Mondovì  come addetto al 
 laboratorio ricerca e sviluppo pannelli di fibra di legno. 
 
1986 Distaccato presso la società di ingegneria Snia Tekint a Roma quale tecnico di prodotto 
 nell’ambito della realizzazione  del progetto di revamping di linea di produzione di pannelli 
 di fibra ad umido. 
 
1987 Distaccato a Rende alla Legnochimica spa. Responsabile della realizzazione del progetto di 
 revamping della linea di produzione pannelli. 
 
1988/89 Master in Busisness Administration presso la SDA Bocconi di Milano. 
 
1989 Creazione con alcuni colleghi di Master della Plan 1 Health srl  di San Daniele del Friuli, 
 azienda che opera nel settore biomedicale. Attualmente  Presidente e legale rappresentante. 
 
1989 Trasferimento in Francia con tutta la famiglia 
1989 Responsabile amministrativo della Torsyl SA Francia, società  operante nel settore del legno.  
1991 President Directeur General. 
1992/93 Gestione redressement judiciere della società. 
1993 Cessione maggioranza Torsyl SA a Isoroy. Gestione stabilimento, passaggio delle consegne a 
 Isoroy Le Creusot 
 
1994  Rientro in Italia Responsabile Amministrativo del Gruppo J&B  di San Michele Mondovì. 
 
1996 Amministratore unico della Jemina & Battaglia spa Holding. (uscita Direttore Generale GV)  
  
 Amministratore Delegato delle società operative del Gruppo:  
 Silva srl   Servizi amministrativi, gestione commerciale  San Michele Mondovì  
 Industria Chimica del Legno spa  Tannino pannelli  SMM. Carta semichimica, tannino  
 Bagni di Lucca.   
 Legnochimica spa   Pannelli tannino   Rende CS. 
 Partecipazioni 
 40% Gruppo Panda Trada STAT  Pannelli truciolare Abbiategrasso.   
 40% Isoroy Le Creusot  MDF Francia  
 30% Finsa Lake Megantic Truciolare  Canada    
  
 Fatturato 500  miliardi, 900 dipendenti, 300 miliardi di debiti bancari, 10/20 miliardi di 
 cassa assorbita all’anno 
 
1998/2001 Progettazione finanziamento realizzazione caldaia a biomasse Legnochimica spa  
 
1999 Operazione Ledorex, scorporo dei pannelli da ICL, cambio di contratto collettivo 
 



1999 Cessione Isoroy Le Creusot ai portoghesi di Finsa 
 
2001 Inizio ostilità Soci di minoranza, gestione in stato di belligeranza 
 
2001 Tournaround del Gruppo Jemina&Battaglia con consolidamento di 30 miliardi di £ con la 
 Cassa di Risparmi di Cuneo e altri 8 istituti di credito   
 
2001 Cessione Gruppo PandaTradaSTAT terzo produttore italiano Pannelli truciolari 
 
2002 Cessione caldaia biomasse della Legnochimica a Falck (67 miliardi £) 
 
2002 Chiusura Legnochimica spa Rende 
 
2002 Ingresso di Antonio in azienda inizio operazione Silvateam 
 
2002 Costituzione Alce spa Bagni di Lucca (carta semichimica) scorporata da Icl  
 
2002 Uscita soci di minoranza dal Gruppo Italia/Argentina 
 
2006 Costituzione di Ledoga holding del tannino 
 
2003 Costituzione Silvateam 
 
2004 Nasce Silva Extracts 
 
2006 Amministratore delegato Silvateam spa operante nel settore della concia.  
         Membro dei consigli di amministrazione delle società operative del Gruppo. 
 
2007 Cessazione pannelli di fibra a San Michele 
 
2008 Liquidazione J&B Liquidatore Cessazione società 
 
2008 Costituzione di Sistema Energia srl ora fusa in Ledoga . Presidente del Consiglio di              
 amministrazione  
 
2008 Linea Pellets a SMM 
 
2009 Cessazione attività Alce spa 
 
2009 Costituzione di Silva Energie Rinnovabili, Romania. Amministratore unico. 
 
2009 Silva Extract Bufera giudiziaria 
 
2010 COO di Gruppo  
 Turbo Gas San Michele Mondovì (2008 2012) 
 Teleriscaldamenti (2010 ) 
 Centrale e biomasse Alce (2014) 
 
2010 Coordinatore della tesoreria di Gruppo 
 
 



2009 Gruppo Art 67. L’attività si è ingessata e l’obiettivo di gruppo è stato la riduzione 
dell’indebitamento. A tutt’ora siamo nella procedura che è stata rinnovata 3 volte. 


